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 Conheça mais sobre as soluções da E GESTORA pelos contatos abaixo.  

Você Sabia ?

Fonte: Supermercado Moderno

Fonte: Matéria do curso “Como fazer sua loja vender mais em tempos de crise”

Fonte: Kantar WorldPanel

Fonte: NewTrade

ADAPTE O SEU JOGO EM 2016
PREÇO É FATOR FUNDAMENTAL: De na reajustes levando em consi-
deração o preço de seus principais concorrentes, planejando todo o 
portifólio e entendendo quais as melhores promoções para vender 
mais com margens saudáveis.

ENTENDA O QUE  O BRASILEIRO VAI BUSCAR EM CADA LOJA: Colabo-
ração entre varejo e indústria é fundamental, garantindo a melhor 
oferta para os consumidores em cada canal. Leve em consideração a 
dinâmica e as tendências de mudança de missão de compra de 
acordo com o tipo de loja.

ENCANTE SEU CONSUMIDOR PARA GARANTIR LEALDADE: Excelência 
em execução, não permita a experimentação de seu concorrente por 
indisponibilidade. Através da mídia, utilize mensagens customizadas, 
e cientes e ativação de vários meios de comunicação, gerando um 
consumidor mais engajado.

O FUTURO COMEÇA AGORA: Planeje seu portifólio entendendo as 
preferências dos Millennials desde já invista em campanhas digitais. 

Palavras de ordem para Varejistas Vencedores

Varejo de Vizinhança na luta contra a ruptura.
Em tempos de disputa acirrada pelo consumidor, um dos maiores 
erros que o dono da loja de vizinhança pode cometer é deixar que 
faltem produtos nas gôndolas e no estoque. Para evitar a ruptura, 
consultores aconselham os comerciantes a adotarem um sistema de 
gestão que acompanhe a entrada e a saída dos produtos e a progra-
marem o prazo de entrega.

Na lista de produtos que não podem faltar no estoque estão o sabão 
em pó Omo e produtos de consumo diário, como leite, frutas, 
legumes e verduras. Para o especialista, é essencial que o varejo traba-
lhe com um sistema informatizado, independentemente do seu 
tamanho, a m de conseguir acompanhar a movimentação das 
mercadorias, identi car quais saem mais depressa e programar o 
prazo de entrega.

 
 

Sempre pensando  no próximo e  trabalhando com responsabilidade social,   a 
E GESTORA, neste mês de maio, iniciou uma campanha interna, entre seus 
colaboradores, cujo o tema  é "Temperatura Cai, Solidariedade AUMENTA 
#DOE UM COBERTOR".  Esta campanha  auxiliará o Projeto LUTA DO BEM, de 
Presidente Prudente-SP, que tem como objetivo ajudar moradores de ruas.
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S@T

A melhor solução contra 
sequestro de dados.

Excelente o curso que participei, e com certeza irá agregar muito a minha loja, onde irá ajudar a melhorar as vendas e o lucro da minha empresa. A E GESTORA está sempre nos ajudando a crescer. 
Fernando Mainente Mercado Bahia / Dracena-SP
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